
Webinar: solliciteren 
in de verkoopsector 



DOELSTELLING 

Je krijgt zicht op het landschap van 
de sector verkoop. Je komt te 
weten hoe je je kansen in de 

sector verkoop kunt vergroten. Je 
weet hoe je jezelf kunt profileren 

als je solliciteert in de 
verkoopsector. 



INTERACTIEVE WEBINAR 
● Online beschikbaar 
● Interactief 

○ Vragen (alles wordt 
beantwoord) 

○ Poll (bespreking resultaten) 
● +/- 1 uur 
● DOE-webinar! 
● Na webinar: links via mail 



POLL | Hoe belangrijk vind jij een persoonlijk contact tijdens het winkelen? 

Belangrijk Niet belangrijk 



PROGRAMMA 
 

● Ontwikkelingen in de verkoop 
● Arbeidsmarkt verkoopsector 
● Solliciteren in de verkoop } 



ONTWIKKELINGEN IN DE VERKOOPSECTOR 



POLL | Resultaten 

Belangrijk Niet belangrijk 



ARBEIDSMARKT 



POLL | Wanneer ga jij meestal boodschappen doen? 

Weekdag 
na werkuren 

Weekend 
Weekdag 

tijdens 
werkuren 



ARBEIDSMARKT IN DE VERKOOP 

● Arbeidsmarkt 

● Knelpuntberoepen 

● Opleidingen 

● Specifieke arbeidsomstandigheden 



ARBEIDSMARKT IN VERKOOPSECTOR 



KNELPUNTBEROEPEN IN VERKOOPSECTOR 



VDAB-OPLEIDINGEN IN DE VERKOOP 



POLL | Resultaten 

Weekdag 
na werkuren 

Weekend 
Weekdag 

tijdens 
werkuren 



BEROEPENFILMPJE 



ARBEIDSOMSTANDIGHEDEN IN SECTOR 



? 
... 



SOLLICITEREN 



POLL | Hoe solliciteer jij het meest in de verkoopsector? 

Vacature Netwerk 

Anders Spontaan 



SOLLICITEREN IN DE VERKOOP 

● Eruit springen: 

maak het verschil en pak uit met je troeven 

● Solliciteren via online sollicitatieformulier 

● Spontaan solliciteren 

● Via via solliciteren 

● Specifieke troeven per beroepengroep 






































